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“El ‘software’ libre permite a las
pymes tutearse con las grandes”

Paolo Juvara

DIRECTOR GENERAL DE OPENBRAVO

PepaMontero

MADRID. Paolo Juvara se incorpord
en 2007 ala compaiia espaiolade
gestion de software libre Openbra-
vo, como jefe de Producto, y tres
anos después ya era director gene-
ral. Una carrera bastante metedri-
ca, pero que apenas sorprende en
este ingenicro electronico espe-
cializado en informatica, que pre-

viamente trabajo durante 14 anos |

para Oracle en California.

E Con mas de dos millones de des-
cargas, Openbravo es un referen-
te mundial en el 'software’ de ges-
tion libre, cpese a la pertinaz crisis
o sacandole partido?

[l Openbravo es una empresa que
nacio en Pamplona en 2006 y ya tie-

ne sedes en Espafia (Pamplonay |

Barcelona), en Estados Unidos (San
Francisco) y en la Indin, desde don-

de se gestiona todo el mereado asia- |

tico. El afo pasado ya facturamos
tres millones de euros, y la previ-
sion es llegar a los cinco millones
este ejercicio. La crisis afecta, por
supuesto, pero nosotros estamos te-
niendo un gran crecimiento a nivel

global, incluso estamos empezan- |
do a desembarcar en mercados |

emergentes como Brasil.

B <Y cual es el secreto?

[ Nuestro sistema de gestion em-
presarial (ERP), que estd basado in-
tegramente en software libre y orien-
tado principalmente a resolver la
problematica de la pequena y me-
diana empresa. Es un sistema que
cubre todos los procesos de la com-
pania -produceion, ventas, logisti-
ca, contabilidad, etc- v, ademas, el
entorno web es muy ficil de usar,

con un acceso sencillo a través de |

un interfaz intuitivo y amigable.

B Este proyecto ha sido financia-
do por el programa Profit del Mi-
nisterio de Industria...

[ Si. Es que nuestro principal mer-

@ {Como esta la pequeiia y me- |

diana empresa desde el punto de

hacer?

[ Yo soy de la opinion de que ca-
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ra la que si es preciso suscribirse

| porque da derecho a usar una serie
vista de las soluciones tecnolégi- |
cas? éles queda todavia mucho por |

| ros anuales.

da compaiia debe disponer de su |
| be' de esos de los que tanto se ha-

propio sistema de gestion empre-
sarial. Estoy convencido de que, pa-

ra ofrecer soluciones TIC, yade por |
si complejas, la empresa necesita |

trabajar de forma colaborativa. Y,
desde luego, el software libre ayu-

| da a las mas pequeiias a competir
i con las grandes.

@ £Cual es el ‘target’ de clientes al |

que se dirige su compaiiia?

[ Nuestro sistema de gestion re-

sulta Gtil y rentable para cualquier |

empresa con mas de 7 0 10 em-
pleados, que tenga un volumen de
negocio a partir de los dos millones

i de curos. En lineas generales, los

cado es el espanol y, de hecho, de |

los 65 empleados que tiene ln em-
presa, 40 estan en Pamplona. Pero
también es cierto que la interna-
cionalizacion es nuestra vocacion
v una ventaja competitiva global
para todas las empresas, con inde-
pendencia de cual sea su tamano o
su nicho de mercado.

clientes de Openbravo proceden,
sobre todo, de la distribucién y del
sector minorista, y para ellos tene-
mos dos tipos de versiones: una
gratuita, que se llama comunidad,
y otra de pago, que se denomina
profesional y que, légicamente, es
mas completa.

@ ¢Hay que suscribirse para usar
el sistema de Openbravo?

B Siy no. El paquete de software |

libre, al ser en codigo abierto, es gra-
tuito, logicamente. La gente lo pue-
de descargar sin necesidad de con-

tratar con nosotros. Luego, aparte, |
tenemos la version comercial, pa- |

de servicios adicionales. El coste de
esta segunda version es de 500 cu-

0 <Es el suyo un sistema en la 'nu-
bla ahora?

[ Efectivamente. Una vez que el
cliente ha desplegado el sistema de
gestion de Openbravo, puede con-
figurarlo como desee, pricticamente
amedida, para que resulte accesi-
ble desde cualquier sitio, en casi
cualquier dispositivo movil, y por
todas las personas del staff de la em-
presa que lo deseen.

@ Tal y como lo explica, se parece
mucho al ideal de llevar la oficina
en el bolsillo...

[ Exacto, es asi de facil, contando
con los nuevos dispositivos movi-
les inteligentes, que de verdad re-
sultan una ventaja competitiva que
deben aprovechar las empresas pe-
queias y medianas.

B éCuales son los proximos retos
de Openbravo?

[ Proseguir con la internacionali-
zacion, atendiendo a los mercados
emergentes, entre ellos, el mexica-
no -que es nuestro tercer mercado-
y también asentarnos en Estados
Unidos.
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